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Great consulting kan utgora ett radgivande stod till
ledningsgrupp eller annan gruppering

Best practice

Marknadsdata

Radgivning

- Partner inom affarsutveckling &
forsaljning med externa synvinklar

Know-how

Modeller, verktyg &
processer

GREAT



Omraden som kan vara aktuella i en radgivande roll GREAT

Best practice: Marknadsdata:

Vad gér andra bolag pa marknaden? Vilken marknadsdata finns som underlag

Hur arbetar dessa med forséljning och till ledningsbeslut och for att stodja
affarsutvecklingsfragor? forsaljningsarbetet?

Vilka erfarenheter/lardomar kan
appliceras?

Vilka synergieffekter kan uppnas genom
eventuella partnerskap med andra bolag?

Genom vilka kanaler kan data erhallas
mest effektivt?

Know-how: Modeller, verktyg & processer:
Great consulting:s och klienters Taktiska och operativa modeller for
erfarenheter och know-how genomforandet av strategiska planer
Fragestallningar som ror struktur, Forskning och utveckling inom omradet
processer, metod, kultur, férandring och Erfarenheter fran tillvigagangssatt i andra

utveckling i relation till affarsutveckling nirliggande branscher
och forsaljning




Praktiska exempel GREAT

Deltagande i ledningsgruppsmaoten

Moderator i workshop och gruppdvningar

Individuella utvecklingsmoten med VD, salj-/marknadschef
och/eller affarsutvecklingschef

Operativt genomforande av vissa arbetsmoment, t ex:

Genomlysning/second opinion pa affarsplaner
Framtagning av beslutsunderlag, processer, modeller och verktyg



Appendix

- Kort om GREAT



Kort om GREAT GREAT

- Vi hjadlper vara klienter att utveckla sin affarsverksamhet och forsaljning, i allt
fran att ta fram nya strategier till att stodja sidljorganisationen operativt

Verksamhet Marknad Malsattning
Grundades 2002 B2B Att utveckla vara klienters
Kontor i Sthim & Orebro IT, telecom, tjanste- och affarsverksamhet och

25 medarbetare Industrisektorn forsaljning



Tjanster GREAT

- Vara uppdrag utgar ifran strategiska, taktiska eller operativa utmaningar inom
affarsutveckling och forsaljning

e Genomlysning och Analys
o Affarsutveckling

e Styrning & Implementering
e Utbildning och utveckling

e Business Support & Lead Management
e Sdljcoachning



Nyckelord GREAT

En strategi ar en langsiktig handlingsplan som syftar till att uppna ett specifikt mal.
Strategier anvands for att underlatta forstaelsen for och genomférandet av att [6sa
problem och hantera utmaningar.

En taktik ar de medel och metoder som anvands for att genomféra en strategi:
Planerade och pl6tsliga aktiviteter som situationen kraver och som resulterar i att
milstolpar nas pa vagen mot det dvergripande malet.

Operativa aktiviteter ar de enskilda handlingar och processer som genomfors inom
en organisation.

| en organisation satter i regel VD och ledning strategin, taktiken hanteras av
avdelnings- eller omradeschefer och det operativa genomforandet hanteras av
gruppchefer och medarbetare.



